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Il mercato immobiliare in Sardegna registra un forte dinamismo 
che va oltre il lusso e il turismo
Cresce la domanda di stranieri che vorrebbero vivere nell’isola 
lavorando in smart working

22 giugno 2022 – In Sardegna il mercato immobiliare è sempre più dinamico, confermando il trend positivo già iniziato nel 2021 con il record di compravendite residenziali, tornate ai livelli degli anni più floridi del real estate antecedenti il 2008. 
[bookmark: _GoBack]Una crescita che, secondo i dati elaborati dal Centro Studi di RE/MAX Italia, è certamente trainata dagli immobili d’alta gamma, dove la Costa Smeralda conserva indiscussa il suo primato. Nello scenario del real estate sardo la novità sono le compravendite residenziali per abitazioni da vivere tutto l'anno. Grazie alle sue caratteristiche paesaggistiche, infatti, la Sardegna sta risultando fortemente attrattiva per investitori internazionali, provenienti soprattutto dal Nord Europa. Questi ultimi, in particolare, sono interessati a unità abitative in grado di ospitare uno o due nuclei familiari, da utilizzare non solo come casa vacanze per il periodo estivo, ma dove trascorrere fino a 6 mesi all’anno lavorando da remoto. Come confermano i consulenti immobiliari del network di RE/MAX Italia attivi sul territorio, le tipologie di abitazioni più ricercate sono quindi villette, preferibilmente riqualificate e ristrutturate, con metrature che vanno dai 150 ai 300 mq e dotate di ampi spazi esterni, per budget che variano dai 250.000 euro ai 500.000 euro. Nella scelta si predilige naturalmente la vicinanza alla costa per un raggio di almeno 30 km, ma non necessariamente nelle località più rinomate a livello turistico. Gli acquirenti stranieri, infatti, cercano immobili in aree contraddistinte da caratteristiche paesaggistiche con un forte legame con la natura dell'isola. Un fattore che sta determinando l’aumento della richiesta di immobili situati anche in piccoli borghi, caratterizzati da peculiarità quali artigianato locale e tipicità dei centri storici. Tra le località più dinamiche, il Centro Studi di RE/MAX Italia segnala Castelsardo, a nord, celebre per la sua cattedrale a piccolo sul mare, e Carloforte, a sud, con le sue strade intricate e le case colorate di origine genovese. In queste zone la tipologia di abitazione più ricercata, meglio se ristrutturata e dotata di spazi esterni abitabili, deve avere caratteristiche di panoramicità e rientrare mediamente in un budget di spesa che va dai 150.000 euro ai 250.000 euro a seconda della zona.
Oltre agli acquirenti interessati a trasferirsi in Sardegna per una parte dell’anno, secondo le analisi del Centro Studi di RE/MAX Italia, si sta registrando una crescita degli investimenti a scopo turistico in zone emergenti come le province di Cagliari e del Sud Sardegna, dove si osserva una forte rivalutazione rispetto agli anni precedenti. In particolare, le località interessate sono Villasimius, Santa Margherita di Pula, Teulada, Sant’Antioco, Quartu Sant’Elena e Sernobì a sud. A nord si segnalano Isola Rossa, Badesi e Costa Paradiso, cittadine prettamente turistiche dove è possibile acquistare immobili a prezzi più accessibili. 
Come anticipato, si conferma effervescente il mercato del lusso, che si concentra principalmente nella parte nord orientale dell'isola, grazie a località rinomate come Porto Cervo, Porto Rotondo e Arzachena. Qui, a fronte di un discreto rallentamento delle compravendite, si registra un sostanzioso aumento delle richieste di locazioni per il periodo estivo, con budget importanti per immobili esclusivi come le poche ville fronte mare dotate di tutti i più lussuosi comfort. Per queste case top class i prezzi sono in costante aumento, continuando a rappresentare un record rispetto al mercato immobiliare italiano. 



COMPANY PROFILE RE/MAX ITALIA 
Fondata in USA nel 1973 da Dave e Gail Liniger, RE/MAX approda in Italia nel 1996 grazie alla lungimirante vision di Dario Castiglia, tutt’oggi alla guida del network immobiliare. Anno dopo anno RE/MAX rafforza la leadership a livello mondiale, dove oggi è presente in oltre 115 Paesi con più di 8.000 agenzie e 140.000 agenti affiliati. Con un esclusivo modello di business basato sullo studio associato in cui vige la formula “win-win”, in Italia RE/MAX si è distinta nel panorama dei gruppi immobiliari in franchising in termini di velocità di crescita ed espansione sul territorio nazionale. 
Nel 2021 RE/MAX Italia ha registrato un incremento del fatturato aggregato del 36 % rispetto al 2020, superando i 110 milioni di euro. Crescita esponenziale pari a +38 % anche per i volumi transati che raggiungono i 3,6 miliardi di euro a fronte di circa 26.000 transazioni, anch’esse in aumento rispetto al 2020 (+33 %), ma anche al 2019 (+26 %). Traguardi frutto di una strategia fortemente orientata all’utilizzo di strumenti tecnologici, a programmi formativi d’eccellenza erogati da RE/MAX University in collaborazione con prestigiosi istituti universitari e al recruitment dei migliori professionisti attivi sul mercato. Inoltre, RE/MAX è stata premiata da Great Place to Work® Italia come Certified Company 2021, un’organizzazione nella quale, secondo un’indagine sul clima interno, i collaboratori hanno espresso grande soddisfazione e opinioni positive. Questo è stato possibile perché da sempre l’attività di RE/MAX è focalizzata sul benessere delle persone ed è contraddistinta da un clima organizzativo basato su relazioni di fiducia. 
Con un network attualmente composto da più di 450 agenzie e oltre 4.600 agenti in costante aumento, RE/MAX affronta il 2022 puntando a superare le 500 agenzie in Italia e a potenziare ulteriormente la rete raggiungendo quota 5.500 agenti affiliati. Il tutto con la promessa al cliente di trovare il miglior acquirente, e trovarlo rapidamente, rendendo la customer experience più confortevole e più soddisfacente in termini economici. 
Altro plus esclusivo del Gruppo RE/MAX, l’attività svolta dal Centro Studi RE/MAX, che mette a disposizione del network in tempo reale informazioni qualitative e quantitative, con focus sull’andamento dei prezzi e sulle tendenze delle diverse aree geografiche e dei desiderata di venditori e compratori, raccolti nei report periodici di Real Estate DATA HUB.
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