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Sono già più di 300 gli Open House RE/MAX previsti in tutta Italia nel weekend del 20 – 21 maggio 
Per promuovere l’iniziativa “Open House Weekend”, RE/MAX torna in TV con uno spot sulle reti Mediaset

Il 20 e il 21 maggio torna “Open House Weekend”, l’esclusiva iniziativa firmata RE/MAX che vedrà l’organizzazione di oltre 300 Open House in tutta Italia. A supporto dell’iniziativa, il leader in franchising torna in TV con uno spot dedicato, in onda sulle reti Mediaset. Inoltre, sul portale remax.it è stata creata una sezione interattiva dedicata all’Open House Weekend dove gli utenti possono selezionare la città di interesse e scoprire tra centinaia di proposte gli immobili in vendita in quella zona e gli Open House in corso, ai quali partecipare liberamente. 

Con l'Open House gli agenti immobiliari RE/MAX “aprono le porte” degli immobili in vendita ai potenziali clienti che possono visitare liberamente le case dei loro sogni. “Siamo stati i primi a portare questo format in Italia, già utilizzato con successo in mercati come quello statunitense”, commenta Dario Castiglia, CEO & Founder di RE/MAX Italia. “Un’attività promozionale estremamente efficace per tutti gli attori coinvolti. Analizzando i risultati conseguiti negli anni, gli Open House consentono di vendere la casa in tempi più rapidi, a volte anche a un valore più alto di quello richiesto, efficientando tutto il processo e garantendo una customer experience coinvolgente ed efficace. Inoltre, offrono l’opportunità ai nostri affiliati di approfondire il dialogo con venditori e potenziali compratori, raccogliendo informazioni sui desiderata e sul sentiment del mercato”. 

[bookmark: _GoBack]Da quest’anno, inoltre, RE/MAX Italia mette a disposizione dei propri agenti immobiliari un inedito strumento tecnologico da utilizzare duranti gli Open House. Si tratta di MAX/Deal, l’esclusiva procedura di offerta digitale unica nel genere per gestire direttamente online le offerte dei clienti che hanno partecipato all’Open House, assicurando trasparenza e velocizzando ulteriormente il processo di vendita.

Nelle pagine web dedicate a “Open House Weekend” vengono illustrati tutti i vantaggi di questa esclusiva formula per compratori e venditori. Chi cerca casa, solo in quel fine settimana può visitare immobili senza appuntamento, anche più di una volta nella stessa giornata, avvalendosi della consulenza degli agenti RE/MAX. Chi vende avrà il vantaggio di ricevere molti potenziali acquirenti in un solo giorno, ma soprattutto la sua casa sarà protagonista di una campagna di comunicazione potenziata non solo dallo spot TV, ma anche da annunci locali promossi dalle singole agenzie affiliate a RE/MAX.

Lo spot tv, che andrà in onda sul circuito Mediaset dal 14 al 20 maggio, invita gli italiani a visitare liberamente le case in vendita, puntando sul valore dei consulenti RE/MAX con il claim “Un bravo agente fa la differenza!”. 


COMPANY PROFILE RE/MAX ITALIA – remax.it
Fondata in USA nel 1973 da Dave e Gail Liniger, RE/MAX approda in Italia nel 1996 grazie alla lungimirante visione di Dario Castiglia, tutt’oggi alla guida del network immobiliare. Anno dopo anno, RE/MAX rafforza la leadership a livello mondiale, dove oggi è presente in oltre 110 Paesi con quasi 9.000 agenzie e 142.000 agenti affiliati, operando con un esclusivo modello di business basato sullo studio associato che massimizza le opportunità offerte dal settore immobiliare. Un metodo rivoluzionario fondato su un sistema di collaborazione capace di far crescere la produttività degli agenti immobiliari, offrire un servizio di qualità superiore ai clienti e aumentare il giro d’affari delle agenzie immobiliari. Massima produttività, massima innovazione, massima redditività: in una parola RE/MAX.
Nel 2022 RE/MAX Italia ha messo a segno il miglior fatturato di sempre, superando quota 117 milioni di euro. In crescita anche il volume transato che si attesta oltre i 3,7 miliardi. Traguardi frutto di una strategia fortemente orientata all’innovazione, anche grazie all’utilizzo di strumenti tecnologici, a programmi formativi d’eccellenza erogati da RE/MAX University in collaborazione con prestigiosi istituti universitari e al recruitment dei migliori professionisti attivi sul mercato. 
Per il 2023, l’obiettivo stimato per l’Italia è un ulteriore crescita del fatturato e un potenziamento del network, puntando a superare i 5.500 professionisti del settore immobiliare affiliati su scala nazionale. Il tutto con la promessa al cliente di trovare il miglior acquirente, e trovarlo rapidamente, rendendo la customer experience più confortevole e più soddisfacente in termini economici. 
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